UBERBLICK

ER HEUTE NICHT in seine IT in-
vestiert, ist morgen weg vom Fen-
ster. Mit diesen Worten haben
schon vor Jahren viele Experten

und Berater auf die Notwendig-

keit der Investition in IT hingewiesen. Trotz unter-

schiedlicher finanzieller und personeller Rahmen-

bedingungen haben die Hduser angefangen, eine
leistungsfihige IT aufzubauen und sie schrittweise ~Michael Lang
auszubauen. Eine grofle Herausforderung dabei Redakteur
besteht darin, die richtige Kaufentscheidung zu treffen. Werden hier die
Weichen falsch gestellt, kann sich dies gravierend auf die Wettbewerbsfahig-
keit der Krankenhduser auswirken.

UNSER BRANCHENFUHRER gibt den Verantwortlichen in den Hausern
einen schnellen Uberblick tiber die angebotenen Produkte und Dienstleistun-
gen: Wer bietet welche Losungen an und wo werden diese bereits erfolgreich
eingesetzt? Wie unterscheiden sich die Losungen der Hersteller? Eine Gliede-
rung der Themen und ein klares Layout sorgen fiir die nétige Ubersichtlich-
keit, um im Branchenfihrer schnell etwas nachzuschlagen oder die Losungen
der verschiedenen Anbieter zu vergleichen. Der Brachenfiihrer leistet gute
Dienste fir die Orientierung am Markt — das haben uns viele Nutzer der er-
sten Auflage, die 2011 auf der Medica vorgestellt wurde, bestétigt.

ALS FOLGE DIESER positiven Resonanz halten Sie jetzt in Thren Hinden
die Neuauflage — den Branchenfiihrer 2012. Er hat nicht nur im Umfang zuge-
legt, sondern deckt jetzt mit zwolf statt vormals acht Kapiteln eine grofiere
Bandbreite der Krankenhaus-IT ab. Was mich personlich freut: Fiir die Inter-
views, mit denen wir jedes Kapitel einleiten, konnten wir wieder hochkarati-
ge unabhéngige Experten hinzugewinnen — und die Experten der Erstausga-
be sind auch wieder an Bord. Bei der Darstellung der Produkte und
Dienstleistungen finden Sie zum Teil Aktualisierungen vom Vorjahr. Beim weit-
aus grofiten Teil aber handelt es sich um Neuvorstellungen. Das zeigt, wie in-
novationsfihig die Branche ist. Viel Spafl beim Lesen!
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